
 
 
 
 

FLUX ET REFLUX 
« POUR NE PLUS VOUS EN LAISSER 

CONTER PAR VOS COMPTES… » 
Comprendre sa comptabilité et être capable de 
l’interpréter. 

Replacer la comptabilité comme un outil pour prendre 
des décisions sur l’exploitation en cohérence avec ses 
objectifs personnels et professionnels. 

Vivement conseillée à ceux qui débutent leur 
parcours de formation à l’AFOCG, cette formation 
vous permettra de comprendre les notions de compte 
de résultat et bilan … et d’être à même de mieux 
interpréter vos propres résultats par la suite. 

CALCULER SES MARGES DE 
PRODUCTION 

Cette formation d'une journée a pour but de mettre en 
place une comptabilité analytique sur vos exploitations, 
afin de calculer vos marges brutes de production.   
Le programme : 
- Définitions et objectifs de la comptabilité analytique ; 
- Difficultés et limites de l’affectation de certaines 

charges ; 
- Discussion et choix d’un raisonnement pour chaque 

exploitation ; 
- Paramétrage de vos dossiers ISTEA. 

Durée : 1 jour 

Cette journée s'adresse aux 
adhérents utilisateurs de ISTEA, pour 
qui cette formation ne sera pas 
proposée sur leur groupe de 
formation habituel. N'hésitez pas à 
nous contacter pour plus 
d'information. 

Animatrice : Joëlle Wattelle 

SI VOUS ETES INTERESSES PAR CES FORMATIONS, MERCI DE REPONDRE,  SUR 
LE COUPON, AVANT LE 30 SEPTEMBRE. 

NOUS AVONS BESOIN DE VOTRE  AVIS POUR ORGANISER DES FORMATIONS 
REPONDANT A VOS DEMANDES ET DE VOTRE PARTICIPATION POUR POUVOIR 

NOUS ENGAGER AVEC DES INTERVENANTS. 

PERFECTIONNER SES TECHNIQUES DE COMMERCIALISATION 
Nous avons contacté M. Patrick CHAUB, intervenant en commercialisation, qui nous propose 
une formation de 1, 2 voir 3 jours sur les techniques de commercialisation. 
Certains agriculteurs de l'AFOCG ont déjà suivi des formations avec lui et les ont trouvé 
intéressantes et dynamiques.  

Voici une idée du contenu :  
- Les méthodes pour trouver de nouveaux clients ; 
- Réussir ses contacts physiques, téléphoniques et écrits ; 
- Mieux communiquer commercialement sur sa production ; 
- Les techniques de négociation ; 
- Les méthodes de conclusion commerciale ; 
- Comment gérer les clients mécontents, désagréables ou agressifs ; 
- Quels outils pour fidéliser sa clientèle ? 

Cette formation n’est pas encore programmée, elle peut l’être à votre demande. 

FORMATION 
HOMEOPATHIE 

Nous vous informons que faute 
d'un nombre suffisant de 
participants inscrits à ce jour 
et peu de retour du 
questionnaire envoyé aux 
participants des dernières 
sessions, l'afocg est contrainte 
de suspendre cette formation. 
Mais si vous êtes motivés pour 
2011, n'hésitez pas à nous 
contacter 

 

Sous forme d’un jeu de société, par 
   équipe. Il s’agit de créer puis de 

  gérer une exploitation agricole. 

 Date : Jeudi 11 janvier 2011 
 Animatrice : Marie ROY 
  

Je souhaite m’inscrire à la formation suivante : 
   Mettre en place un site Internet pour mon exploitation  
   Bien préparer la transmission de son exploitation  

   Agriculture biologique : Une solution pour mon exploitation 
   Flux et Reflux 
   Calculer ses marges de production 
 Technique de commercialisation : Durée : ⁭ 1 jour ; ⁭ 2 jours ;  ⁭ 3 jours. 

 Quelles sont les questions que vous souhaiteriez plus particulièrement voir aborder ? 

………………………………………………………………………… 
 Formation homéopathie  

Bulletin d’inscription : 
NOM :……………………………………… 
PRENOM : ………………………………. 
ADRESSE : ……………………………… 

e  
ES 

@interafocg.org 

………………………………………………. 
TEL : ……………………………………… 
MAIL : ……………………………………. 

Bulletin à renvoyer à : 

AFOCG 31 
1, rue Prad
31410 LONGAG
par mail : afocg31
Par tel : 05.61.87.23.06 



 

 
 

GROUPES LOCAUX 
Nous vous informons que les formations en groupes locaux reprendront fin septembre, 
début octobre. Vous recevrez les invitations soit par courrier, soit par mail. 

Vous seront proposées, suivant les groupes, les formations suivantes : 

 Analyse des résultats ; 
 Mise en place de l'analytique sur ISTEA ; 
 La comptabilité 2010 ; 
 Clôture de la TVA du 3éme trimestre 2010 (à déposer au plus tard, le 05/11/2010). 

 

Que peut apporter un site Internet à mon exploitation ? 
Que puis-je en attendre ? 
Quels sont les moyens nécessaires  à la réalisation d'un site Web ? 
Quel travail technique faut-il réaliser ou faire réaliser (définition 
du contenu, mise en ligne technique...) ?   
Comment savoir si un site est « accrocheur » ou non ? 

Alors, quelle serait la meilleure solution à mettre en oeuvre pour mon 
exploitation ? Par quoi puis-je démarrer ? 

Jeudi 2 Décembre 2010 
Ou Jeudi 11 janvier 2011 

Animatrice: Marie ROY 

BIEN PREPARER LA TRANSMISSION  
DE SON EXPLOITATION ET  

DE SON PATRIMOINE 
Avec Christine MALRIC du cabinet « la Clé des Champs » 

• Quels sont mes objectifs pour la transmission de mon patrimoine ? Comment 
transmettre l'exploitation ? Les autres biens familiaux ? Comment réussir une 
transmission équilibrée entre les enfants sans léser celui qui reprend 
éventuellement ? Quelle protection pour chacun ? 

• Comment faire l'inventaire et l'estimation de mon patrimoine ? Quelles sont les 
grandes règles juridiques de la transmission à respecter ? Quels sont les outils 
juridiques ? 

• En ce qui concerne l'exploitation agricole, comment envisager la transmission du 
foncier, du capital d'exploitation ? Quelles conséquences ? 

 
L'AFOCG travaille régulièrement avec le cabinet « la Clé des Champs », 
spécialisé dans le conseil auprès des sociétés agricoles. 
La formation a été conçue sur deux journées afin de répondre de manière 
approfondie aux questions des uns et des autres. 

Animatrice : Geneviève DECLERCQ       Date : 3 et 10 décembre 2010 

 

AGRICULTURE BIOLOGIQUE:  
UNE SOLUTION POUR MON EXPLOITATION ? 

Quelles sont les contraintes et potentialités de l'agriculture 
biologique pour mon exploitation, sous les angles techniques, économiques, 
commerciaux et environnementaux ? 

Quels sont les cahiers des charges par filière ? 
Quel pourrait être l'intérêt d'engager mon exploitation dans cette démarche ? 
Qu'est-ce que cela implique comme changement pour mon exploitation ? 

La formation sera animée par Laure ISABETH, conseillère DADRE spécialisée en 
agriculture biologique. Des agriculteurs « bio » du réseau Erables viendront 
témoigner et nous ferons visiter leurs exploitations. 

N’ayant pu se faire en début d’année, la formation est reportée : 2 jours au mois 
de novembre et décembre suivant inscription. 
Animatrice : Genevieve DECLERCQ          Date : 14 et 16 décembre 2010 

METTRE EN PLACE UN SITE INTERNET POUR MON 
EXPLOITATION 

Avec Stéphane CHARBONNEAU, conseil en création de site Web 


